®
FSP—DIE LOSUNG
RUND UM KREDITE

FSP unterstutzt sowohl Bankier und Makler
in ihrer taglichen Arbeit. Sie kénnen sich ein
effizientes CRM System aufbauen,

ihre Produkte spezifisch danach ausrichten
und einfach und schnell Umsatze verwalten.
Mit Hilfe von Umsatzstatistiken, Kreditrech-
ner und Provisionsabwicklung brauchen Sie
sich nur noch auf die wichtigen Dinge kon-
zentrieren, den Rest erledigt unsere Platt-
form fur Sie.

FSP vereinigt au3erdem Kontaktinformatio-
nen zu etwaigen Spezialisten, eine detaillier-
te Bankenubersicht und genaue Verkaufssta-
tistiken, die Innen das Ziehen von aufschluss-

reichen RuckschlUssen ermdglichen
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FINANCIAL SERVICE
PLATFORM (FSP)

Unsere Plattform bietet Ihnen als Makler und

Bankier ein umfangreiches Administrationstool.

Beide Arbeitsgruppen haben die wichtigsten
Tools auf einer Plattform vereinigt — das heif3t
Kundenubersicht, Produktubersicht, Statistiken,
Provisionsabwicklungen, Speziallistenverwaltung

und Kontaktinformationen einfach verwalten.

Als Makler kbnnen Sie alle Kunden administrieren
und durch CRM besser auf Ihre Kunden einge-
hen, da z.B. auch die komplette History abge-
schlossener Vertrage verwaltet wird. Mit unserem
integrierten Rechner konnen Sie besser auf Kun-
denwuinsche eingehen und behalten dadurch
den Uberblick Gber die Marktsituation. Somit sind
Sie auch immer am neusten Stand Uber die Pro-

dukte der diversen Banken am Markt.

on der jeweiligen

Produkte, kbnnen
somit Uberprufen, ob

das Provisionsge-

Einfache Handhabung
durch ein einfach
gestaltetes Menu

schaft bereits abge-
wickelt wurde und
durch Statistiken

analysieren, welche Produkte, Kunden oder Ban-

ken Ihnen den meisten Ertrag bringen.

CRM—DIE ZUKUNEFT

Costumer Relationship Management ist heutzutage ein
wichtiger Bestandteil far ein erfolgreiches Unternehmen.
Wenn Sie alle entscheidungsrelevanten Daten eines Kunden
gesammelt haben, kénnen Sie besser auf deren Winsche

eingehen als jemals zuvor.

Pivatkredit  per Kunde verlangt eine kompe-

ePs- Money .
tente Beratung, wenn es sich um

Schéner Wohnen
Finanzierungsmdoglichkeiten han-
Ubersichtliche Grafi- et Dies konnen Sie ihm mit FSP
ken fir den besseren
Uberblick bieten, weil wir Ihnen die wichtigs-
ten Verkaufskriterien tber unsere
Plattform auflisten, um Entscheidungen einfacher zu gestal-

ten.

An Hand des Kundenstammes und der gespeicherten Daten
kénnen Sie sich als Makler auf bevorstehende Kundenge-

sprache besser vorbereiten.

Auf der Seite des Bankiers haben wir uns auf die Verwaltung
der Makler konzentriert. Alle Makler werden detailliert mit
Statistik aufgelistet, was besonders wichtig fur zukunftige
Kundengewinnung ist . Auch hier ist FSP eine unterstltzen-

de MaBnahme fur zukunftige Verhandlungsgesprache.

KREDITE EINFACH FINDEN

Aufgrund der standig ansteigenden Produktvielfalt kann es
leicht passieren, dass man Produkte ubersieht. Banken bie-
ten mehrere Finanzierungsmaoglichkeiten an, um die

~JTraume” inrer Kunden wahr werden zu lassen. Sei es jetzt

ein Hausbau, ein Autokauf, Unterhaltungselektro-
nik/Computer, Sanieren, Renovieren, Ausbauen
oder andere Kreditformen. Naturlich unterscheiden
sich diese nur in Ihren Konditionen. Mit Hilfe unse-
res Kreditrechners kénnen Sie als Makler besser,
einfacher und schneller einen Kredit finden, der auf

den Kunden zugeschnitten ist.

Das System vereinigt alle bestehenden Produkte am
Markt und filtert auf Wunsch nur jene heraus, die
den Vorstellungen des
Kunden entsprechen.
Durch FSP sind Sie bestens

informiert, vorbereitet und

Schnell und einfach
das passende Produkt
finden. sprach einen besseren

machen im Kundenge-

Eindruck, da Sie dem Kun-
den passende Produkte anbieten konnen. Die ge-
sammelten Informationen in der Datenbank sind
immer am aktuellsten Stand, da sie von den einzel-

nen Banken selber gewartet werden.

Diese Plattform wird lhr Verkaufspotenzial steigern
und viele neue Moglichkeiten fur die Zukunft schaf-

fen.
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